
 

 

ALL AROUND BUSINESS-IT 
 

MTF ist seit über 30 Jahren einer der grössten und lang-

jährigsten IT-Dienstleister der Schweiz. Wir planen und re-

alisieren innovative, zuverlässige IT-Lösungen, die für un-

sere Kunden flexibel und kostensparend sind. 

Unser Angebot umfasst die gesamte moderne IT – vor Ort, 

in der Cloud und mit hybriden Lösungen für KMU und Gross-

kunden. Unsere eigene Schweizer Hochleistungscloud ist eines 

der modernsten und leistungsfähigsten Cloud-Angebote der 

Schweiz. Mit unseren Logistik- und Servicedienstleistungen sind 

wir unseren Kunden ein proaktiver, moderner und nachhaltiger 

IT-Partner, damit auch anspruchsvolle IT-Infrastrukturen jeder-

zeit rund laufen. 

www.mtf-zh.ch 

KONTAKT 
 
Isabelle Bachmann 

T +41 62 205 97 11 

jobs@mtfdata.ch 

 

 

MTF Data AG 

Solothurnerstrasse 257 

CH-4600 Olten 

ALL AROUND BUSINESS-IT 
 

MTF ist seit über 30 Jahren einer der grössten und lang-

jährigsten IT-Dienstleister der Schweiz. Wir planen und re-

alisieren innovative, zuverlässige IT-Lösungen, die für un-

sere Kunden flexibel und kostensparend sind. 

Unser Angebot umfasst die gesamte moderne IT – vor Ort, 

WIR BIETEN 

– Eine Position als Key Account Manager im Team Pratteln 

– Die Gelegenheit, in einem vielseitigen Job zu wachsen, 

sich zu entfalten und zu entwickeln 

– Kontakt mit regionalen, nationalen und internationalen 

Unternehmen und deren Führungskräften 

– Ein tatkräftiges, kollegiales und hilfsbereites Team in 

einem innovativen Unternehmen 

– Erreichen Sie die Zielsetzungen besteht die Möglichkeit 

eine Sales Management Position zu übernehmen. 

– Sehr attraktives Salärmodell 

– Flexibles und modernes Arbeitszeitmodell 

 

IHRE AUFGABEN 

– Übernahme und Entwicklung der bestehenden wichtigen 

Kunden 

– Ausbau des eigenen Netzwerks in der Wirtschaftsregion 

Basel 

– Aktive Neukundengewinnung 

– Verantwortlich für die Erstellung und 

Präsentation/Verkauf der MTF IT Lösungen und Services 

– Erarbeiten von Offerten in Zusammenarbeit mit dem Pre-

Sales Team 

– Erreichen der gemeinsam definierten Leistungsziele 

– Zusammenarbeit mit dem Verkaufsinnendienst und dem 

Service und Sicherstellung der Kundenzufriedenheit 

– Account Management zur Erhaltung guter und 

langjähriger Partnerschaften 

IHR PROFIL 

– Sie verfügen über ausgeprägte Kommunikations- und 

Verhandlungsstärke 

– Mehrjährige erfolgreiche Verkaufserfahrung im IT 

Lösungs-/Projektverkauf 

– Sie bringen technisches Verständnis für IT Lösungen mit 

– Ihre Muttersprache ist Deutsch und Ihre Englisch-

kenntnisse sind sehr gut, CH-Deutsch von Vorteil 

– Sie sind idealerweise bestens vernetzt in der NW-

Schweiz 

– Sie sind erfolgsorientiert, effizient, unternehmerisch und 

fokussiert 

– Sie haben langjährige Erfahrung im Verkauf 

– Sie haben ein Flair für Marketing 

– Sie sind ein erfolgsorientierter „Macher“ 

– Sie sind zwischen 35-50 Jahre alt 

 

IHRE VORTEILE 

– Sie ergänzen ein motiviertes, grossartiges Team durch 

Ihre offene, gewinnende und zuvorkommende 

Persönlichkeit 

– Sie setzen die vom Unternehmen gebotenen Freiheiten 

erfolgsorientiert ein 

– Gute Entwicklungs- und Ausbildungsmöglichkeiten 

– Planung einer gemeinsamen, beruflichen Zukunft mit 

Perspektiven 

– Gelebte Firmenkultur, geformt durch ein sehr gutes 

Arbeitsklima  

Key Account Manager (Pratteln) W/M 
 

Sind Sie interessiert mehr über diese Position zu erfahren? Packen Sie die Chance! Wir freuen uns auf Ihre vollständigen 

Bewerbungsunterlagen per E-Mail an jobs@mtfdata.ch. 

 


